Bài viết: Trần Hồng Thảo
Khoa Công nghệ may và Thời trang.

Chủ đề: Xây dựng mô hình khởi nghiệp, phát triển tư duy sáng tạo cho sinh viên ngành may thời trang trong Nhà trường.
A. Mở đầu
Xã hội ngày càng hiện đại với đa ngành đa nghề khác nhau, cần đòi hỏi có một lực lượng lao động giỏi và phong phú đáp ứng cho sự phát triển của nền kinh tế. Sinh viên chính là lực lượng dồi giàu nhất đáp ứng nhu cầu của một Xã hội mới một thế kỷ mới. Đáp ứng yêu cầu khách quan của thời đại mới hàng năm trường cao đẳng lý tự trọng TP. Hồ Chí Minh đã tiếp nhận khoảng 5000 sinh viên nhập học. Để có kết quả học tập tốt sinh viên cần có sách, giáo trình và tài liệu để bổ trợ cho việc học và trải nghiệm thực tế. Xuất phát từ những nhu cầu thực tế của sinh viên, xin đề xuất một dự án xây dựng “Shop Sinh viên may thời trang”
Nhầm mục đích khơi gợi các bạn trẻ muốn dấn thân vào con đường khởi nghiệp đầy thử thách và cả những người đang loay hoay tìm lối đi cho mình sẽ tìm thấy giải pháp qua những chia sẻ thực tế về vấn đề khởi nghiệp của sinh viên từ giảng đường thông qua chương trình mở một của hàng may thời trang tại trường.
B. Nội dung
I. Cơ sở thành lập dự án
1. Đối với sách, tài liệu ngành may
Qua khảo sát trong và ngoài trường tình hình bán sách giáo trình và tài liệu chuyên ngành may chưa có, vì vậy việc tìm một cuốn sách chuyên ngành may rất khó khăn và mất nhiều thời gian. Hiện tại trong khuôn viên trường chỉ có một cửa hàng photocopy giáo trình nhưng còn nhiều hạn chế.
2. Đối với đồ dùng và sản phẩm ngành may
Hiện nay sinh viên ra trường có nhu cầu bán đồ dùng cũ (còn tốt) ví như dụng cụ ngành may: Bàn ủi, phấn, vải, thước, màu, cọ vẽ, máy may máy vắt sổ….
Những sản phẩm sinh viên làm ra trong quá trình học tập: Quần áo, váy,đầm vớ, nón, balo, túi xách, đồ dùng handmade…


II. Chủ đầu tư và sản phẩm của dự án
1. Chủ đầu tư
Căn cứ vào nhu cầu sử dụng, sách, tài liệu, đồ dùng và sản phẩm ngành may. Cho thấy rằng dự án “Shop Sinh viên may thời trang” là hoàn toàn khả thi và và đáp ứng được những nhu cầu sử dụng của sinh viên ngành may thời trang nói riêng và sinh viên của trường nói chung.
2. Sản phẩm của dự án
2.1. Sách, tài liệu ngành may
Sản phẩm chính là sách, tài liệu ngành may (thu sách cũ, mới).
2.2. Đồ dùng và sản phẩm ngành may
Sản phẩm chính là dụng cụ dùng cho từng môn học chuyên ngành may: (thu mới, cũ).
-Môn thiết kế: Giấy vẽ ( A0 mỏng, A0 Dày, thước vẽ, bút chì …)
-Môn mannequin: Vải mộc, dây ryban, kim….
-Môn thiết bị may: Thuyền suốt, kim máy may, kéo cắt chỉ, vít…
…..
-Sản phẩm sinh viên: Quần áo, váy,đầm, vớ, nón, balo, túi xách, đồ dùng handmade…
3. Phân tích cạnh tranh của dự án
3.1. Về các sản phẩm sách
Không có tính cạnh tranh.
3.2. Về đồ dùng và sản phẩm ngành may
Về đồ dùng trang thiết bị và sản phẩm ngành may sẽ có tính cạnh tranh với shop ngoài trường.
III. Địa điểm bố trí
1. Địa điểm
Nằm ở khu vực trong khuôn viên trường vì vậy có thể tiết kiệm thời gian đi lại cho sinh viên.
Giá cả hợp lý
2. Sơ đồ mô tả địa điểm
2.1. Vị trí của cửa hàng
Bố trí kí túc xá sinh viên.
2.2. Mô hình chi tiết của cửa hàng
Gồm có 2 phần:
-Một phần dùng để trưng bày và bán sản phẩm may của sinh viên: Quần áo, váy, đầm, vớ, nón, balo, túi xách, đồ dùng handmade…
-Một phần bán đồ dùng trang thiết bị học tập của sinh viên: Thuyền suốt, kim máy may, kéo cắt chỉ, vít, vải mộc, dây ryban, kim, giấy vẽ, thước vẽ, bút chì….
IV. Vốn lao động và tổ chức hoạt động
1. Vốn và lao động
1.1. Vốn đầu tư
Huy động vốn đầu tư
1.2. Nguồn nhân lực
Thành phầm: 1 Quản lý; 3 Nhân viên
2. Tổ chức hoạt động
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-Nhân viên Marketing đảm nhận công việc quảng bá và giới thiệu sản phẩm, nhất là trong các buổi sinh hoạt đầu năm của sinh viên.
-Nhân viên Phục vụ đảm nhận công việc trang trí cửa hàng và đóng bọc các loại sách, bán hàng.
-Nhân viên thu ngân đảm nhận công việc quản lý sổ sách và hoạch toán kinh doanh, kiêm kế toán của dự án.
V. Kế hoạch Marketing
1. Hình thức quảng cáo và khuyến mãi
1.1. Hình thức quảng cáo
Treo băng gôn, phát tờ rơi, trang facebook, zalo, giao lưu các khoa…


1.2. Hình thức khuyến mãi
Mua với số lượng lớn sẽ được tính giá sỉ, hoặc có tặng phẩm…
2. Nguyên cứu thị trường
-Đồ dùng trang thiết bị ngành may có thể bán cho sinh viên của trường và những khách hàng có nhu cầu may mặc
-Sản phẩm ngành may có thể sử dụng cho mọi đối tượng trong và ngoài trường khi có nhu cầu.
VI. Dự báo kết quả tài chính của dự án
1. Dự báo hạng mục chi phí ban đầu:
Dự báo chi phí ban đầu 10 triệu.
2. Dự báo hạng mục chi phí thường xuyên
Dự báo chi phí thường xuyên 10 triệu.
3. Tính toán lợi nhuận dự báo của dự án
Chưa dự trù.
VII. Độ rủi ro của dự án
1. Rủi ro có thể xảy ra
-Vốn đầu tư thiếu
-Không có nguồn nhân lực
-Sản phẩm không đáp ứng nhu cầu tiêu dùng của người mua.
-Thua lỗ
2. Các giải pháp hạn chế rủi ro
Phải có nguồn vốn luân lưu.
Nhân viên nhiệt tình, gắn bó lâu dài.
Thực hiện marketing hợp lý như giảm giá, khuyến mãi…
Thường xuyên cập nhật mẫu đáp ứng tiêu dùng.
VIII. Phương án kinh doanh trong tương lai
1. Kết hợp sinh viên tham gia vào hoạt động của dự án.
2. Hoạt động thêm các sản phẩm handmade, từ đó nhập sản phẩm của sinh viên.
3. Kết hợp với bán sản phẩm may và sữa quần áo cho khách có nhu cầu
4. Trang bị máy móc hổ trợ thêm dịch vụ vắt sổ cho các bạn sinh viên khoa may.
5. Tạo mối liên doanh với các nhà cung cấp.


C. Kết luận và kiến nghị:
Nhầm tạo điều kiện thuận lợi cho các bạn sinh viên trường cao đẳng Lý Tự Trọng nói chung và các bạn sinh viên khoa may thời trang nói riêng, được có nơi sinh hoạt và học tập phong phú và kết hợp với thực tế. Ngoài ra còn hổ trợ các bạn thêm về kiến thức chuyên ngành tạo hứng thú trong học tập.
Qua đó dự án “Shop Sinh viên may thời trang” tương đối phù hợp, tạo môi trường cho các bạn sinh viên,  để ứng dụng những sản phẩm của các bạn sinh viên một cách hiệu quả vào trong thực tế đồng thời phát huy tính sáng tạo cho các bạn.






